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Jak ziskat investora do private equity? ~_2

Pokud jste se rozhodli hledat private equity investora, ' »
postupujte systematicky:

1. PFiprava - fungujici firma //.’;_ﬁ

. Zajistéte si dostatecné trzby a spokojené zakazniky. | e ——
|

@ Zzriehlednte si GEetnictvi a méjte prehled o hlavnich metrikéch. . 909

@ rripravte si konkrétni pFipadové studie, které demonstruji va3 Gspéch.

2. Definujte, co od investora ocekavate
. Potfebujete jen kapital, nebo i strategické vedeni?
. Jste ochotni prodat vétSinovy podil, nebo chcete zlistat u kormidla?

. Jaka je vase vize na pfistich 5-10 let?
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3. Hledejte aktivné, ale cilené T
|
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(Podle toto zjistite, jaky typ investora vas zajima.)

. Nerozesilejte hromadné e-maily s pitch decky.

. Najdéte investory, kteFi se pohybuji ve vaSem oboru. l 4- l | ﬂ

. VyuZijte Linkedln a profesni sit.

@ Nechte se doporuit od jinych zakladateld.

4. Budte od zacatku transparentni

. Reknéte, kde jsou vase slaba mista.

. Sdilejte realna cisla, ne optimistické progndzy.

. Ujasnéte si, co je pro vas ,,deal breaker”.

5. Ovérte si shodu ve vizi

. Pred podpisem smlouvy zkuste stravit s potencialnim investorem néjaky cas.
@ Proberte konkrétni scénére: Co kdy? prijde krize? Co kdyZ se objevf akvizice?

. Ovérte si reference od jinych firem v portfoliu investora.



